Kiissnacht: KMU-Treff vom Verein Marktplatz

400 Parkettmuster unter einem Dach

Marktplatz Kiissnacht KMU-Treffs.

Dort lernen die Mitglieder, gerahmt
von einem geselligen Apéro, andere
Detaillisten und deren Branchen ken-
nen. Am Dienstag besuchten sie Tho-
mas Schwarz, der die Leidenschaft
fiir Innendekoration und formschones
Wohnen im Blut hat. Es war Hans,
sein Grossvater, der den Kiissnachter
Traditionsbetrieb Schwarz Wohnen im
Jahr 1932 gegriindet hatte. Vor zwdlf
Jahren |6ste Thomas Schwarz die Fir-
ma Schwarz Parkett und Bodenbelage
aus dem Unternehmen seiner Eltern
heraus, das er seither an der Ober-
dorfstrasse fiihrt. Standen zeitweise

FUnfmal jahrlich organisiert der

bis zu zwolf Personen auf der Lohnlis-
te, reduzierte der Geschaftsfiihrer sein
Team auf seine vier «besten Leute,
die alles verlegen, worauf man stehen
kann — sei es Parkett, Linoleum, Vinyl
oder Teppich». Uber die Jahre hat sich
Thomas Schwarz auf Privatkunden
spezialisiert. Bis zu fiinf Wohnungen
pro Woche erhalten von ihm einen
neuen Boden.

Loft Parkett: Eine Erfolgsgeschichte

Ein zweites Standbein, das immer
mehr an Wert gewann, bildet die eige-
ne Ausstellung, die Thomas Schwarz
an der Oberdorfstrasse 32 in Kiiss-
nacht eingerichtet hat. «Wir zeigen

Thomas Schwarz stellte sich und sein Unternehmen, Schwarz Parkett und Bodenbelage,

den weiteren Marktplatz-Mitgliedern vor.
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alles, was es an Parkett gibt, unter
einem Dach», brachte Schwarz die
Ausstellung auf den Punkt. Erstmals
prasentiert hat er <Loft Parketts, die
neu gegriindete Handelsfirma, an
der gwarb’1s. Heute umfasst seine
Ausstellung weit iiber 400 grosszii-
gige Mustertafeln der europaweit ge-
schiutzten Marke Loft Parkett — was
auch von Architekten und Schreinern
geschatzt wird, die ihre Kunden nach
Kiissnacht schicken, um ihre ganz per-
sonliche Wahl zu treffen. «Viele reisen
auch von weiter her an, sei es aus
dem Aargau oder dem Kanton Ziirich,
um sich bei uns umzusehen», erklar-
te Schwarz. Moglich sei alles, betont
der gelernte Innendekorateur — und
erst noch zu unschlagbaren Preisen,
dank des Direktimports. «Ich arbeite
mit auserwahlten Parkettmanufaktu-
ren aus Europa, die alles in-house
herstellen: Vom Baumstamm, den sie
tiber Jahre bewdssern und lagern, bis
zum fertigen Parkett.» Anders als bei
Massenfertigungen aus China gebe es
da keine Schwankungen bei den Lie-
ferungen. «Auch wenn der Boden in
ihrem neuen Heim erst in einem Jahr
verlegt wird, kann ich meinen Kunden
dieselbe Qualitat garantieren, die sie
heute bei mirim Laden sehen.» Hoch-
wertige Materialien gepaart mit kom-
petenter Beratung: So das Rezept, auf
das Thomas Schwarz setzt — und zwar
mit Erfolg, wie seine Marktplatzkolle-
gen beim Einblick in seine Branche
erfahren durften. pd



